angebot fir einen
-Ilnhouse-Workshop

/

/
/

/

/
Buchung bis zum
31.12.2008

Terminiégrung far die
Durcthh\ang des
1—Tageswoﬁk§hops im
1. Quartal 2009 flexibel
nach Absprache -

Garantierter Festpreis von

850,- Euro (exkl. eventuell
anfallender Spesen)

Geld-Zuruck-Garantie
bei Nichterfullung der
Erwartungen

Qualitatssicherung durch
unternehmensfokussierte
Vorbereitung und ergebnis-
spezifische Nachbereitung

. Sichern Sie sich lhren Wunsch-

f&r\nin, indem Sie schnell bu-
chen!

Rufen\Sie uns an

0721 = 94 534 94

oder sqhicken Sie uns ein Fax

0721/ — 94 534 95

oc}e’/r kontaktieren Sie uns per

_Email:

info@argosconsult.de

Wir setzen uns umgehend mit
Ihnen in Verbindung!

Kontaktinformation

sConsult
kaufmann
omas Wille

landstralle 3B
8 Karlsruhe

Die
die

ertsteigerung
20009

R oadmap in
Z ukuntft

Argos Consult



Der Markterfolg eines Unternehmens wird
durch den Wert seiner Marktangebote be-

stimmt.

Bei Ihnen vor Ort und gemeinsam mit lhren
Entscheidungstragern bestimmen wir den Wert
Ihrer Angebote und vergleichen sie mit denen
Ihrer Mitbewerber.

AnschlieRend entwickeln wir Ansatzpunkte fur
ergédnzende bzw. neue Wertsteigerungsmog-

lichkeiten.

Kaum zu glauben, dennoch wahr: Das alles ist
an einem einzigen Tag zu schaffen und wird
sich auf Ihre konkrete Unternehmenssituation

konzentrieren.
Das glauben Sie nicht? Probieren Sie es aus!

Das Angebot ist fur Sie ohne Risiko, denn Sie
erhalten Ihr Geld zuriick, falls der Workshop
nicht den erhofften Nutzen fir lhr Unterneh-

men erbracht haben sollte.

Buchen Sie bis zum 31.12.2008 zu einem
Festpreis von 850,- Euro (zuzugl. eventuell
anfallender Spesen) und terminieren Sie Ih-

ren Workshop fur das erste Quartal 2009.

estieren Sie einen Tag in die
unft lhrer Marktangebote!

Und so lauft der Tag konkret ab:

In Teil 1 des Workshops werden Instrumente
zur Bewertung der eigenen Marktangebote
vorgestellt und angewendet. Diese Wertbestim-
mung bildet die Basis fur eine zielgruppenorien-
tierte Marktpositionierung der eigenen Produkte.
Zusatzlich wird gepruft, in welchem Malle das
Angebot WErtBedeutsame und Dauerhafte Un-
terscheidungsMerkmale (WEBDUM) enthalt, die
fur die Wettbewerbsfahigkeit entscheidend sind.

Teil 2 liefert konkrete ldeen fir zuséatzliche
oder neue Marktangebote. Die Ergebnisse des
ersten Teiles nutzend werden hier innovative
Méglichkeiten fir eine Wertsteigerung gefunden.
Diese ldeen sind WEBDUM-fahig, weil sie gleich-
zeitig den Nutzen fur den Anwender erhéhen und

die eigene Wettbewerbsfahigkeit verbessern.

Promares
Navigator

Zeitplanung und Inhalte:

Teil 1: 8:30 - 12:30 Uhr

Was sind unsere Produkte heute wert?

. Erarbeitung einer Attributetabelle
. WEBDUM-fahige Attribute

. Wettbewerbsvergleich

Teil 2: 13:30 - 17:30 Uhr

Welch Produkte brauchen wir morgen?

. Zielbestimmung der Wertsteigerung

. WEBDUM-Synthese

Qualitatssicherung

rbereitung:

Informationsaustausch via
Telefon / Internet

chbereitung:

Praxisrelevante
Ergebnisdokumentation



